[image: GALAK LOGL][image: C:\Users\HERO\AppData\Local\Temp\WeChat Files\174874366571055510.jpg]                   无锡加莱克色谱科技有限公司渠道管理文件






无锡加莱克色谱科技有限公司

国内代理（经销）体系渠道政策










无锡加莱克色谱科技有限公司
[image: GALAK LOGL][image: C:\Users\HERO\AppData\Local\Temp\WeChat Files\174874366571055510.jpg]                                 无锡加莱克色谱科技有限公司

[image: GALAK LOGL]
2017年 9 月 1 日
0

0
                            目    录
1.	目的：	1
2.	适用范围：	1
3.	代理及经销产品	1
4.	无锡加莱克色谱科技有限公司享有本政策的最终解释和修订权利	2
5.	渠道政策	2
5.1经销商的等级	3
5.1.1.一级经销商	3
5.1.2．二级经销商	3
5.2.经销商的考核及奖励制度	4
5.3年终奖励政策	5
6.价格政策	5
6.1产品销售价格	5
6.2价格保护	6
6.3项目报备	6
7.支持政策	7
7.1产品支持	7
7.2营销/广告支持	7
7.3技术服务支持	7
7.4信息交流平台支持	8
8.加盟程序	8
[bookmark: _Toc228011934]
0
0
1. [bookmark: _Toc373423735]目的：
· 促进代理及经销网络建设和规范渠道管理
· 明确产销合作的条件和规定
2. [bookmark: _Toc228011935][bookmark: _Toc373423736]适用范围：
· 本政策适用范围：一级代理商、二级代理商、未签约代理商
· 本政策适用地域范围：中国大陆地区
· 本政策适用时间：2018年1月1日起发布生效
· [bookmark: _Toc228011936]特别说明： 与各级代理商及经销商已经签署的合同尚未执行完，仍按原合同条款执行/
· 2018年1月1号起按此文件执行。
3. [bookmark: _Toc373423737][bookmark: _Toc228011937]代理及经销产品
经销商可经销我公司的色谱介质、分析柱、制备柱、生物纯化预装柱、装柱机、及整体解决方案项目、公司代理全部产品。

· 产品销售价格由我公司统一制定，对外发布给各级经销商的价格详见附表。该表中的产品价格均为含税价格。我公司将保留价格调整的权利。（如产品更新、性能升级、原材料采购成本变化等原因）
· 价格表中包括产品规格、主要指标说明等内容。经销商根据不同级别获得相应的供货价格。经销商产品价格表中的价格为含税价。
· 我公司会根据各省市的具体市场状况，采取按行业或区域划分的原则来分别授权经销商以保证其市场销售环境。
· 无锡加莱克色谱科技有限公司对价格实行保护措施。我们承诺加莱克销售人员的授权价不低于价格表中经销商的最低结算价。同时也要求经销商不做低价倾销。严格禁止经销商降价倾销或在同品牌竞争过程中的恶意价格竞争。
· 一旦发现跨地区销售或者低价扰乱市场价格的行为，无锡加莱克色谱科技有限公司可以采取停止技术支持、停止供货等手段，或取消经销商资格等惩罚措施。




4. [bookmark: _Toc373423738]无锡加莱克色谱科技有限公司享有本政策的最终解释和修订权利
5. [bookmark: _Toc373423739][bookmark: _Toc228011938]渠道政策
合作方式：采取直接与无锡加莱克色谱科技有限公司合作的方式，将产品销售至最终用户以避免接口过多造成的沟通不便。
[bookmark: _Toc363915740][bookmark: _Toc373423742]5.1.经销商的等级
无锡加莱克色谱科技有限公司对各级经销商所提及的年度考核标准均为含税价格。
[bookmark: _Toc363915741][bookmark: _Toc373423743]5.1.1.一级经销商
· 提供有效的营业执照复印件和银行开户许可证。要求有固定的办公地点。不低于三人的营销团队；
· 经营状况良好，无不良信用记录。能提供二~三年的销售报表，其上一年的销售额不低于 80万。
· 有较强的市场公关和推广能力，或有一定的社会关系和行业背景。有3--5年销售行业的经验，或有一定的液相色谱分析设备的专业知识。
· 年度销售额考核标准要求达到20万以上（ 含20万 ）。下一年度方可继续保持一级经销商的资格。年度销售额低于15万的，其经销商的等级则下降一个级别。每年销售任务递增不超过20%；
[bookmark: _Toc373423744][bookmark: _Toc363915742]5.1.2．二级经销商
· 提供有效的营业执照复印件和银行开户许可证。要求有固定的办公地点。
· 经营状况良好，无不良信用记录。能提供二~三年的销售报表，其上一年的销售额不低于50万。
· 有较强的市场公关和推广能力，或有一定的社会关系和行业背景。有3--5年的销售行业经验。
· 年度销售额考核标准要求达到10万以上（ 含10万 ）。当年销售额超过15万以上，下一年度可晋级为一级经销商。连续两年年度销售额低于5万的，其第二年的结算价格参照我公司销售经理授权价执行。

[bookmark: _Toc373423747]5.2.经销商的考核及奖励制度
   
无锡加莱克色谱科技有限公司对经销商实行年终考核制度，根据其年度销售业绩重新认定经销商的级别，并授权相应的资格等级证书。在该年度销售中达到无锡加莱克授权级别销售上线指标的则晋升一个级别，并在次年度中享受晋升后级别的价格标准。
无锡加莱克色谱科技有限公司分别为各级别经销商规定了相应的年度最低销售额，如年度内未达到规定销售额度的，年终采取降低一级别的处罚。如二级经销商连续三年都未达到最低级别销售额度的则取消其经销商的资格，终止我们之间的合作关系。
· 今后各级经销商的销售额每年按20％的递增率来考核。
· 2017年8月1日以后签订的代理或经销协议，本年度不做考核，2018年年底进行统一考核。
无锡加莱克色谱科技有限公司秉承经销商与企业共发展共成长这样一个长期合作的原则，会在今后的合作中注重对各级别经销商的培训与提升，同时在市场层面也会通过各个方面加强舆论与宣传，在企业内部也会通过增加产品线来帮助经销商拓展经营领域，同时无锡加莱克色谱科技有限公司也保留着对经销商年度销售额度调整的权利。
[bookmark: _Toc373423748]5.3年终奖励政策
[bookmark: _Toc373423749]   合作协议签订，公司馈赠一定的公司宣传资料及相关资料，公司将馈赠   级经销商资格标牌。
年度超额完成销售任务20%(含20%)以内，公司另返利超额销售额部分的8%。二级经销商减半。返利部分在第二年的购货货款中抵扣(或现金扣税返还)。
超额完成销售任务20%以上，60%(含60%)以内，公司返超额销售额部分的12%。二级经销商减半。返利部分在第二年的购货货款中抵扣。(或现金扣税返还)。
超额完成销售任务60%以上，公司返超额销售额部分的18%。二级经销商减半。返利部分在第二年的购货货款中抵扣。(或现金扣税返还)。
注：1.返利形式，可返现金但需渠道商提供等额增值税发票。
      2.返利其他产品的价格以其相应授权价为准。
      3.所有返利需乙方于跨年元月底前完成，过期作废。
      4.货款没有结清的一律不参加返还
6.价格政策
[bookmark: _Toc373423750][bookmark: _Toc362616371]6.1产品销售价格
· 产品销售价格由我公司统一制定并对外发布。我公司保留调整价格的权利。（如产品更新、性能升级、原材料采购成本变化等原因）
· 价格政策中包括产品规格、主要指标说明等内容。所有代理商（经销商）必须遵守相关规定，并获得不同级别的差价利润。
· 代理商（经销商）有义务保证市场价格的稳定，不作价格恶性竞争。如果发现跨地区销售或者低价扰乱市场价格的行为，公司有权取消其代理资格。
· 价格政策中，代理价格已经包含了产品运达全国主要城市第一交货地的公路或铁路运输费用。若代理商要求采用空运方式，空运费用由代理商承担。
· 价格政策中，代理价格为含税价。包含产品的启动及售后服务。
       
[bookmark: _Toc362616372][bookmark: _Toc373423751]6.2价格保护
· 无锡加莱克色谱科技有限公司在价格政策中，实行保护措施。严格禁止代理商降价倾销或在同品牌竞争过程中进行恶意价格竞争。
· 我们承诺加莱克销售人员的授权价不低于经销商的最低结算价。要求代理商（经销商）不允许低价倾销。
· 若有发现并证实代理商在销售产品过程中有恶性价格竞争或一级代理跨区域低价批发给其他省市代理公司的现象出现，无锡加莱克色谱科技有限公司可以采取停止技术支持、停止供货、提高此单的结算价格等手段，或取消代理商资格等惩罚措施。若对区域市场造成重大损失，无锡加莱克色谱科技有限公司保留追究其法律责任，要求其赔偿损失的权利。
[bookmark: _Toc362616373][bookmark: _Toc373423752]7.生物医药分离纯化整体解决项目的操作
· [bookmark: _Toc362616374][bookmark: _Toc373423753]乙方凡遇此类项目，需向我公司提供详细的项目信息并负责终端客户的商务关系。
· 此类项目由甲方配合乙方进行前期的技术咨询、谈判、攻关配合，甲方技术开发或相关部门派出技术人员协助乙方做前期的技术交流及技术支持。
· 乙方必须提供终端客户的产品信息、客户需求、商业与市场价值，资金状况、项目进度等有效信息；
· 甲方根据交流情况为客户提供小试工艺结果、中试工艺、投资与运行成本概算，并在得到客户最终书面确认后、在与终端客户报价之前，与乙方签订该项目的合作协议。
· 整体解决方案项目通常由甲方直接与客户签订保密协议、技术协议、商业合同，但不影响乙方的即得利益；
· 整体解决方案项目，甲方根据乙方客户关系的程度及项目中的支持力度，项目利润率等不同情况，享受访项目销售额的2%---5%的利益回报；以签订协议内容为准！
8.支持政策
[bookmark: _Toc373423754][bookmark: _Toc362616375]8.1产品支持
· 无锡加莱克色谱科技有限公司保证按质、按量、按时向客户提供合格产品。
· 无锡加莱克色谱科技有限公司可根据客户实际情况，提供定制产品服务。
· 标准型号产品可根据《产品返修、退（换）政策》进行产品的返修或退换。
· 定制产品，不予以退换。
· 无锡加莱克色谱科技有限公司只负责质保期内遇产品质量造成的返修运输费用。
[bookmark: _Toc362616376][bookmark: _Toc373423755]8.2营销/广告支持
· 无锡加莱克色谱科技有限公司提供全套营销模式和交易模式指导文件，代理商及经销商均参照执行。
· 定期由所在区域经理组织市场竞争态势分析来及时调整市场经营思路。
· 定期或不定期举办营销或销售方面的培训，以提升代理商的市场销售力度。
· 由无锡加莱克色谱科技有限公司定期或不定期的举办“新闻发布会”、“现场说明会”、“项目推广会”等有效的营销会议，以配合代理商经销商的市场拓展。
· 代理商及经销商自行举办的终端客户产品推广等会议，无锡加莱克色谱科技有限公司将提供技术人员、营销人员、产品资料以及部分资金等方面的支持。
· 无锡加莱克色谱科技有限公司秉承共同发展的原则，经我们考核通过的部分星级代理经销商，我们将会在无锡加莱克色谱科技有限公司的公司网站等相关宣传媒介中，将星级代理、经销商的公司名称、地址、电话等做刊登以配合其销售力度。

[bookmark: _Toc362616377][bookmark: _Toc373423756]8.3技术服务支持
· 代理商及经销商签署代理或经销协议后，可参加无锡加莱克色谱科技有限公司在现场组织的技术、营销等方面的培训
· 由代理商组织的终端用户的培训，视情况无锡加莱克色谱科技有限公司可派资深的培训讲师或工程师到终端培训会议对终端用户进行培训。
· 代理商及经销商签署代理协议后，无锡加莱克色谱科技有限公司将提供全套的技术指导资料，并对代理商及经销商的工程师进行上岗前培训。
· 无锡加莱克色谱科技有限公司为代理商及经销商提供完整的技术支持咨询服务。可以由技术支持人员进行远程协助；如遇特殊情况，代理商可向无锡加莱克色谱科技有限公司提交《技术支持申请表》，无锡加莱克色谱科技有限公司可以根据具体情况派出技术支持人员，对代理商进行现场技术支持。
· 不定期举办技术研讨或者技术交流会议。
[bookmark: _Toc362616378][bookmark: _Toc373423757]8.4信息交流平台支持
· 搭建电子信息交流平台：
· 编印企业内部刊物，来交流市场及技术等资讯。
· 适时举办代理商经验交流大会，交流技术信息并分享销售经验。
· 无锡加莱克色谱科技有限公司将指定专人负责代理商及经销商的专项工作及协调服务。
· 提供授权密码，可在无锡加莱克色谱科技有限公司的公司网站下载各类资料。

[bookmark: _Toc362616379][bookmark: _Toc373423758]9.加盟程序
提交加盟申请→公司审核→确定合作意向→签署代理或经销商协议→参加现场业务培训 
  第一步：索取产品代理或经销商加盟申请表并发送给无锡加莱克色谱科技有限公司。
方法1、致电0510-85104949索取加盟申请表，填写后传真给0510-85104949
方法2、登陆网站
  第二步：公司及项目考察确定合作意向；
无锡加莱克色谱科技有限公司根据代理商、经销商填写的加盟申请表，对代理商、经销商进行考察，考察通过后准备签约。
  第三步：代理或经销协议洽谈，签署产品代理或经销协议，获得代理或经销授权证书；
  第四步：参加应用技术、市场营销等培训；
  第五步：进行市场开拓，完成首期采购。
附件：
附件一：《无锡加莱克色谱科技有限公司经销商申请表》
附件二：《无锡加莱克色谱科技有限公司经销商协议》
附件三：《无锡加莱克色谱科技有限公司经销商产品报价》
附件四：《无锡加莱克色谱科技有限公司项目报备表》
附件五：《无锡加莱克色谱科技有限公司经销商晋升申请表》
附件六：《无锡加莱克色谱科技有限公司月销售计划报备表》
附件七：《无锡加莱克色谱科技有限公司技术服务申请表》
附件八：《无锡加莱克色谱科技有限公司经销商培训申请表》
[bookmark: _GoBack]附件九：《无锡加莱克色谱科技有限公司经销商跨区域销售申请表》
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